El 57% de la comercialización de motos se hace mediante financiamiento
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El 50% de los cencesionarios de motos esperan cerrar 2010 con aumento de ventas
      A continuación abeceb.com presenta un resumen de lo más resaltante de los resultados que arroja su Encuesta Trimestral del Mercado de Motos. Ésta es una consulta que pretende dar cuenta del clima percibido por los principales concesionarios de motos del país. Existen además 3 preguntas de respuesta abierta, en las que se les solicita que expresen su punto de vista sobre determinadas cuestiones del mercado. 

    En su amplia mayoría, las consultas son respondidas por personal jerárquico de las concesionarias, y se incluye tanto a compañías multimarca como a representantes de una única firma.

Situación de las ventas:

·   De los resultados de la Encuesta Trimestral del Mercado de Motos de abeceb.com se destaca que en los dos últimos trimestres las respuestas indican mejoras en las ventas. Mientras en el trimestre anterior los ejecutivos señalaban que tendrían ventas similares a los períodos pasados, en el actual trimestre ya perciben mejorías en ventas de hasta un 15% más que en el anterior período.
·   El 42,9% de los encuestados consideró que sus ventas fueron superiores al mismo período del año anterior, mientras que sólo el 32,1% contestó con valores negativos respecto al año pasado.

¿Cómo vienen las ventas de su empresa en el actual trimestre, 
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respecto del trimestre previo?
Fuente: abeceb.com
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Recuperación de la media ponderada contra el trimestre anterior
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Fuente: abeceb.com

¿Cómo vienen las ventas de su empresa en el actual trimestre, respecto del mismo período del año anterior?
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Fuente: abeceb.com
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Caída media ponderada contra el mismo trimestre del año anterior
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Fuente: abeceb.com
Determinantes de la demanda:
·   Se notan también importantes variaciones en la apreciación de los determinantes de la demanda por parte de los concesionarios con relación al trimestre anterior. Ahora colocan a las restricciones provenientes de la regulación del comercio exterior y a la incertidumbre laboral como las variables de mayor relevancia. 
·  La restricción crediticia descendió entre las variables que determinan el volumen de operaciones, según la percepción de los empresarios. Igualmente, la incertidumbre política muestra un segundo trimestre consecutivo de menor importancia relativa. En esta medición adoptan una posición más predominante cuestiones como la saturación del mercado y la depreciación de la moneda argentina.
·   Sin embargo, el financiamiento continúa siendo el factor determinante para las ventas. En el actual trimestre el 57% de las ventas de motos en concesionarios se hizo mediante financiación. Los últimos nueve meses muestran, en promedio, una relación entre ventas y financiamiento que alcanza el 51,7%; en tanto, en la misma cantidad de meses del año 2008 se alcanzó un promedio de 60,3%.
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Califique del 1 al 5 la influencia de los siguientes factores sobre la situación actual del mercado
Fuente: abeceb.com

¿Qué porcentaje de sus ventas se realiza mediante financiación?
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Fuente: abeceb.com
Tendencias en concesionarios: 
·   De acuerdo con sus expectativas positivas, sólo el 24,2% de los concesionarios encuestados considera estar cubierto en sus niveles de stocks. Como destacable, son más los concesionarios que consideran tener menos cantidad de motos que las requeridas y se consolidan en más del 40% los que han ajustado sus stocks a niveles óptimos.
·   El mercado parece encontrar una cantidad y magnitud de promociones y bonificaciones para la comercialización eficiente del producto. Las respuestas [image: image16.emf]0%
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que indican igual cantidad de descuentos, bonificaciones y promociones que el trimestre pasado han aumentado y configuran el grueso del total, seguidas de incrementos en los beneficios ofrecidos a los consumidores.
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¿Está realizando descuentos, bonificaciones y otras promociones...?
Fuente: abeceb.com

¿El nivel de stocks que maneja actualmente...?
Fuente: abeceb.com
Expectativas con relación al mercado:
·   Consolidado el crecimiento de las ventas respecto al trimestre anterior, en el actual se esperan ventas sostenidas para el trimestre venidero, cambio que podría atribuirse a un panorama político enrarecido que predispone a ser cautelosos. El 46,4% de los encuestados espera que sus ventas mantengan los niveles actuales y 32,1% de ellos espera que aumenten durante los próximos tres meses.
·   Las expectativas, si bien se sostienen positivas, parecen haber encontrado un nivel de volumen operado que superó definitivamente la crisis y la pendiente de recuperación con un buen porcentaje de expectativas positivas hacia el trimestre próximo. El leve incremento en las expectativas de menores ventas pueden ser indicio de esa percepción de crisis superada (21,4% de los encuestados esperan leves caídas en el próximo trimestre).
· El 50% de los encuestados espera un cierre de año con incrementos en las ventas, mientras el 35,7% considera que el 2010 terminará con ventas similares a las realizadas durante el año pasado. Sólo un 14,3% percibe un cierre de año por debajo de los niveles logrados en 2009.
·  Luego de tres trimestres con expectativas medias ponderadas negativas, el horizonte visualizados recupera valores positivos.
¿Piensa que en el próximo trimestre las ventas van a ...?
Fuente: abeceb.com
¿Cómo espera que cierren el año las ventas totales del mercado de motos?

Fuente: abeceb.com
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